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Partner-Potenzial-
Scan für Ihre Region
Kompakte Markt- und 
Potenzialeinschätzung
für Ihr gewünschtes 
Zielgebiet. Professionell,
klar und direkt nutzbar.



Partner-Potenzial-Scan

Wofür dieser Scan gedacht ist? Sie erhalten eine fundierte und kompakte 
Einschätzung des Potenzials Ihrer Region – 
einschließlich konkreter Indoor-Standorte, 
geeigneter Branchen, potenzieller Werbe-
kunden sowie eines sachgerechten Markt-
einstiegs.

Für wen der Scan geeignet ist? Für Interessenten, die vorab einschätzen 
möchten, wie attraktiv ihre Region ist und 
wo realistische Chancen für einen struktu-
rierten Markteinstieg bestehen.

Der Partner-Potenzial-Scan bietet Ihnen:

- einen professionell und vollständig ausgearbeiteten Partner-Potenzial-Scan für Ihre 
Region
- eine regionale Einschätzung mit Kerndaten, Markteinordnung und Potenzialbewertung
- eine Übersicht konkreter und chancenstarker Indoor-Standorte in Ihrer Region
- eine konkrete Liste plausibler regionaler und lokaler Werbekunden
- eine Differenzierung nach Medientyp und Partnerprofil
- eine sachliche Startempfehlung einschließlich Akquiseansatz für Standorte und Werbe-
kunden
- eine klare Abgrenzung dessen, was der Scan leisten kann – und was nicht

Welche Angaben für die Bestellung erforderlich sind

Gewünschte Region z. B. Stadt, Landkreis, Metropolraum oder Teilregion

Name des Antragstellers zur eindeutigen Zuordnung Ihres Auftrags

E-Mail-Adresse an diese Adresse wird Ihr Scan versendet



Partner-Potenzial-Scan

Kontakt:

Popping Consulting
Telefon: +49 0177 / 1536139
E-mail: info@poppingconsulting.de
Web: poppingconsulting.de

So einfach funktioniert es

Sie wählen den Partner-Potenzial-Scan im Webshop aus und schließen die Bezahlung ab.
Sie übermitteln lediglich Ihre Region, Ihren Namen und Ihre E-Mail-Adresse.
Sie erhalten per E-Mail einen kompakten, direkt nutzbaren Scan für Ihre Region – als 
fundierte Entscheidungsgrundlage. Die Zustellung erfolgt innerhalb von 1–3 Werktagen.

Ihre Vorteile auf einen Blick

Sie erhalten eine deutlich bessere Einschätzung des Marktpotenzials Ihrer Region.
Sie erkennen schneller, welche Indoor-Standorte, Branchen und Kundensegmente plausi-
bel erscheinen.
Sie schaffen eine sachliche Grundlage, um Chancen, Aufwand und Markteintritt realisti-
scher zu bewerten.

Wichtiger Hinweis

Der Partner-Potenzial-Scan dient ausschließlich der Marktorientierung. Er stellt keine 
Lizenz dar und enthält keine Garantien hinsichtlich Umsatz, Marge, Standortverfügbarkeit, 
Genehmigungen, Exklusivität oder sonstiger kommerzieller Ergebnisse.

Die endgültige Entscheidung treffen Sie selbst. Gerne können Sie auch unsere weiteren 
Produkte aus der Test- und Orientierungsphase im Webshop auswählen oder zusätzliche 
Informationen zu einer möglichen Lizenz anfordern.


